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1. Ganancias del comercio 

Ganancias del comercio: teoremas. 

 

Dixit, A. (1985). "Tax Policy in Open Economies", en A. Auerbach y M. Feldstein (eds.), Handbook 

of Public Economics. 

Dixit, A. y V. Norman (1980). Theory of International Trade: A Dual, General Equilibrium Approach, 

Cambridge University Press. 

 

2. Ganancias del comercio, pobreza y distribución del ingreso 

Comercio internacional y efectos de bienestar, pobreza y distribución del ingreso. Medición. 

Análisis ex‐ante y ex‐post. 

 

Deaton (1997). The Analysis of Household Surveys. A Microeconometric Approach to Development 

Policy, Brookings for the World Bank. 

Deaton, A. (1989). ``Rice Prices and income Distribution in Thailand: A Non‐Parametric Analysis,'' 

Economic Journal, vol. 99 No 395, pp. 1‐37.  

Nicita, Olarreaga and Porto (2012). “Pro‐Poor Trade Policy in Sub‐Saharan Africa” mimeo. 



Topalova, P. (2010) . “Factor Immobility and Regional Impacts of Trade Liberalization: Evidence on 

Poverty from India,” American Economic Journal: Applied Economics, 2010. 

McCaig, B. (2011). “Exporting out of poverty: Provincial poverty in Vietnam and U.S. market 

Access,” Journal of International Economics, Volume 85, Issue 1, September 2011, Pages 102–113. 

 

3. Competencia de Importaciones, salarios y mercados laborales 

Efectos de las importaciones, los aranceles, y las barreras a la importación sobre los salarios y el 

empleo. Abundancia factorial (Heckscher‐Ohlin, factores específicos), tecnología. Comercio 

internacional y el skill Premium. Modelos recientes: sindicatos, profit sharing, “fair wages”, “fair 

labor”. 

 

Goldberg, P. and N. Pavcnik (2005). ``Trade, Wages, and the Political Economy of Trade Protection: 

Evidence from the Colombian Trade Reforms,'' Journal of International Economics, vol. 66, pp. 75‐

105. 

Kovak, B. (2013). “Regional Effects of Trade Reform: What is the Correct Measure of 

Liberalization,”American Economic Review 2013, 103(5): 1960–1976. 

Galiani and Porto (2010). Trends in Tariff Reforms and in the Structure of Wages, Review of 

Economics and Statistics, vol. 92, No. 3, pp. 482‐494, August 2010. 

Autor, D., D. Dorn, and G. Hanson (2013). “The China Syndrome: Local Labor Market Effects of 

Import Competition in the United States,” American Economic Review, forthcoming. 

 

 

4. Exportaciones, salarios y Trabajo calificado 

Exportaciones y el skill Premium. Exports, calidad del product y trabajo calificado. 

 

Bernard, A., J. Jensen, S. Redding, and P. Schott (2007). “Firms in International Trade,” Journal of 

Economic Perspectives, Volume 21, Number 3. 

Brambilla, I., R. Dix‐Carneiro, D. Lederman, G. Porto (2010). "Skills, Exports and the Wages of 

Seven Million Latin American Workers," World Bank Economic Review, vol 26 (1), pp. 34‐60. 

Verhoogen, E. (2008). “Trade, Quality Upgrading and Wage Inequality in the Mexican 

Manufacturing Sector,” Quarterly Journal of Economics, CXXIII (2), May 2008. 



Brambilla, I., D. Lederman, and G. Porto (2012). “Exports, Export Destinations and Skills,” American 

Economic Review, vol. 102(7), pp. 3406‐3438. 

 Brambilla, I. and G. Porto (2013). “High‐Income Export Destinations, Quality and Wages,” mimeo 

Universidad Nacional de La Plata. 

 

5. Exportaciones y Rent‐Sharing 

Exportaciones y beneficios extraordinarios. Beneficios extraordinarios, rent‐sharing y “fair‐wages”. 

El rol en el premium salarial de los exportadores (agregado, industrial y por calificación laboral). 

 

Blanchflower, D., A. Oswald and P. Sanfey (1996). “Wages, Profits, and Rent‐Sharing,” Quarterly 

Journal of Economics, Vol. 111, No. 1. (Feb., 1996), pp. 227‐251. 

Egger, H. and U. Kreickemeier (2009). “Firm Heterogeneity and the Labor Market Effects of Trade 

Liberalization,” International Economic Review, vol. 50, No. 1, February 2009. 

Egger, H. and U. Kreickemeier (2010). “Worker‐specific Effects of Globalisation,” The World 

Economy, Wiley Blackwell, vol. 33(8), pages 987‐1005, 08.  

Egger, H. and U. Kreickemeier (2012). “Fairness, Trade, and Inequality,” Journal of International 

Economics 86 (2012) 184–196. 

Amiti, Mary and Donald R. Davis (2011). “Trade, Firms, and Wages: Theory and Evidence.” Review 

of Economics Studies, vol 79, pp. 1‐36. 

Brambilla, I. and G. Porto (2013). “Export Costs, Rent‐Sharing and the Exporter Wage Premium,” 

mimeo Universidad Nacional de La Plata. 

 

6. Costos de ajuste 

Liberalización comercial y ganancias del comercio cuando el ajuste de los factores de producción 

es costoso. Definición, medición, evidencia empírica. Modelos recientes. 

Davidson, C. and S. J. Matusz (2010). ``Modeling, Measuring, and Compensating the Adjustment 

Costs Associated with Trade Reforms,'' in G. Porto and B. Hoekman (Eds.), Trade Adjustment Costs 

in Developing Countries: Impacts, Determinants and Policy Responses, CEPR and World Bank, 

Washington DC. 

Artuc, E., S. Chaudhuri, J. McLaren (2010). "Trade Shocks and Labor Adjustment: A Structural 

Empirical Approach" American Economic Review, 100(3). 



Artuc, E., D. Lederman, G. Porto (2013). "A Mapping of Labor Mobility Costs in the Devekoping 

World,” mimeo under revision. 

Dix‐Carneiro, R. (2013). “Trade Liberalization and Labor Market Dynamics,” forthcoming 

Econometrica. 

 

7. Comercio, Desigualdad y Desempleo 

El rol del comercio internacional en la desigualdad y el desempleo con firmas y trabajadores 

heterogeneos. 

 

 


