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Temario: 

 

1. Juicios intuitivos bajo incertidumbre: Aprendizaje Bayesiano. Heurísticas de 
representatividad y disponibilidad. Sesgos asociados. Modelos quasi-bayesianos: sesgo 
de confirmación, representatividad local. Evidencia sobre parametrización de confianza.  

  

2. Otros modelos de aprendizaje: Razonamiento en base a categorías, modelos de atención. 
Aplicación a mercados financieros.  
 

3. Preferencias y elección: Anomalías en decisiones bajo incertidumbre. Prospect Theory, 
puntos de referencia, sensibilidad decreciente y aversión a las pérdidas. Efectos de 
encuadre. Efecto dotación. Contabilidad mental. Evaluaciones en base a similitud y 
prominencia.  
  

4. Decisión intertemporal: Modelo de la utilidad descontada. Anomalías. Descuento 
hiperbólico y sendero de consumo. Adaptación y sesgo de proyección. Diseño de 
contratos ante consumidores poco sofisticados. Evidencia sobre adquisición de 
información en contextos dinámicos.  
 

5. Teoría de juegos conductual: Equilibrio, convergencia de creencias e incertidumbre 
estratégica. Principios de coordinación deductivos y de contexto. Niveles de sofisticación 
estratégica. Juegos dinámicos e inducción hacia atrás. Evidencia sobre juegos de 
coordinación. Equilibrio Maldecido en contextos de selección adversa. Coordinación y 
contexto en juegos de suma cero.  
 

6. Preferencias sociales: Marcos conceptuales. evidencia experimental. Reciprocidad 
condicional. Aplicaciones a mercados: ejercicio del poder de mercado, hipótesis salario-
esfuerzo justo. Incentivos externos y efecto desplazamiento. Negociación y sesgos en 
beneficio propio. 



 

Evaluación: 

 Los alumnos desarrollarán un trabajo final en el que se evaluarán y/o aplicarán las 
contribuciones discutidas durante el seminario. 
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